Neden i.U. isletme iktisadi Enstitiisii
M.Sc. Pazarlama Tezsiz Yuksek Lisans ?

== |sletme iktisad Enstitiisti, Tiirk is Hayati temsilci-
eri ile istanbul Universitesi™nin girisim ve isbirli-

i, Harvard Business School ve Ford Vakfi-

In akademik ve finansal katkilariy-
1954 yilinda kurulmustur. Enstiti Tlrkiye de
Avrupa“da cagdas anlamda yonetici ve islet-

eci yetistiren ilk ve 6ncu egitim kurumudur.

nm yizylldir Tark is Hayatinin ihtiyaglarina
yarli, isletmecilik bilim ve uygulamasindaki
gdas gelisme ve degismelere uygun olarak
rceklestirdigi program ve faaliyetleriyle Enstitd,
letmecilik  egitimindeki benzer girisimlere

kaynak olmus ve ornek teskil etmistir.

Misyonumuz

isletme iktisadi Enstitlisii olarak misyonumuz; is diinyasiyla siirekli isbirli-
gi icinde olarak, etkin egitim programlarimiz ve nitelikli 6gretim kadromuz
ile is hayatina yetkin, yaratici, kendine givenen, sorgulayan, olaylara ¢ok
boyutlu bakabilen, kendini sirekli gelistiren, sosyal sorumluluk bilincine
sahip lider yonetici yetistirmektir.

Vizyonumuz

isletme iktisadi Enstitiisti olarak vizyonumuz; ulusal ve uluslararasi
dlzeyde is hayatina yon verecek gelecegin liderlerini yetistiren bir kurum
olarak varligimizi devam ettirmektir.

Degerlerimiz
Isletme Iktisadi Enstitisi olarak degerlerimiz; Atatirkcu, ¢agdas, demok-
ratik, laik, ve ahlakli olmaktir.

Amaglarimiz
isletmecilik alaninda lider/yonetici yetistirilmesine yardim etmek.
isletmecilik egitim ve 6gretiminin gelismesinde katkida bulunmak; bu
amacla basta 6zellikle vak™a yontemi (case study) olmak
Uzere isletme oyunlari, video sunumlari ve bilgisayar
imllasyonlar gibi etkin ve ¢agdas 6gretim tekniklerini ve
raclarini kullanarak, uygulamaya donlk tezsiz yliksek
ans programi, tezsiz ylksek lisans uzmanlik programlari,
sa slreli egitim programlari, seminerler ve konferanslar
tzenlemek.

Isletmelerin karsilastigi baslica sorunlari ¢ézmeye ydnelik danismanliik
hizmetlerini tGretmek ve uygulamak. Tirkiye de ve dinyada isletmecilik
alanindaki gelismeleri izlemek, bilgi ve dokiiman toplamak ve bu alanda
arastirmalar yapmak.

Farkli ve Uygulamaya Yonelik Egitim Yontemleri

Enstitl egitiminin lisans egitiminden farklhiligini saglayan temel faktorler,
cesitli egitim ve 6gretim yontemlerinin bir arada kullaniimasi ve uygula-
maya yonelik sekilde grup dinamizminden ve sinerjisinden yararlaniimasi-
dir

Programlarda kullanilan egitim yontemleri icerisinde;

L J Ornek Olay Yontemi (Vak™a Metodu)
* Anlatma Yontemi
* Konferanslar, Paneller
* Rol Oynama
« isletme Oyunlari
* Video Sunumlari
* Bilgisayar Uygulamalari
* Yoneticilik Deneyimlerini Paylasma Grubu
gibi cok degisik yontem ve araclar yer almaktadir.

Gugla Egitim Kadrosu

isletme biliminin Tirkiye deki dnciilerince kurulan ve gelistirilen isletme
iktisad1 Enstitiisli, genis ve gliclii egitim kadrosuyla isletmecilik alaninda
bir ekoldur.
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EGITiM YONTEMLERI

Gergek Rakipler ve Sektor Verileri ile Gelistirilen
Projeler ve Suirdirilebilir Rekabet Stratejileri

Programda, katiimcilarin uygulamada karsilasilan
sorunlara ¢6zim bulma, gerekli bilgileri arastirma,
sistematik ve analitik disinme, baskalarini dinleme,
onlarin fikir ve goruslerinden yararlanma, bir arada
calisma, etkili konusma ve ikna etme gibi is hayatin-
da basar icin vazgecilmez nitelik ve yeteneklerinin
gelistiriimesine yonelik olarak, teorik ve uygulamal
bilgilerin yani sira, basta 6rnek olay (vaka) tartismasi
olmak Uzere, rol oynama, coklu ortam sunumlari,
bilgisayar uygulamalari, grup ve proje calismalari,
konferanslar ve benzeri degisik egitim yontem ve
tekniklerinden yararlanihr
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KIMLER KATILABILIR?

Pazarlama alaninda
uzmanlasmak veya uz-
manlklarni  gelistirmek
isteyen “tim branslar-
dan dért yillik lisans
diplomasina sahip katl-
limcilar”

NE KAZANDIRACAK?

Uluslararasi pazarlama
literatUrini takip et-
menin yani sira, gincel
sektorel pazarlama
sorunlari  karsisinda
stratejik karar alma ve
ybnetim becerisini ge-
ligtirme.
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i.U. isletme Fakiiltesi, AACSB‘nin akreditasyon icin éngoérdiugi bitiin standartlari basari ile yeri-
ne getirerek akreditasyon slrecini tamamlamis ve dinyanin elit isletme fakulteleri arasinda

DERS PROGRAMI _’AACSB
ACCREDITE?/'

1. DONEM N\
PAZARLAMA KANALLARI VE PERAKENDECILIK

da kapsamaktadir.

PAZARLAMA YONETIMi

SATIS YONETIMI VE KISISEL SATIS

N Bu Sayilarin Bizim i¢in Anlami Farklidir..
TUKETICI DAVRANISI

2. DONEM 1453
GCogu Kigiye istanbul’un Fethini Temsil Eder,
PAZARLAMA ARASTIRMALARI Ama Bizim igin Ayrica Istanbul Universitesi’nin Kurulusunu da...

Bir Kurumu Universite Yapan Birikimin, Kurumsallagsmanin ve
Tecribenin Sembollind de...

1954

Harvard Business School Tarafindan Kurulugumuzu...
Tirkiye'de “llk Igletme Egitimi Veren” Bir Oncl Kurumu Temsil
Eder...

PAZARLAMA iLETiSIMi
STRATEJIK PAZARLAMA
URUN VE MARKA YONETIMI

3. DONEM

19.000

1954’den Beri Turkiye'yi Yoneten...

Kamu ve Ozel Sektériin Farkli Kademelerindeki
Profesyonel Kadrolari...

isletme iktisadi Enstitisi Ailesini...

En Kokli ve Gagdas igletmeciligin Begigi Olan
Bir Kurumu Temsil Eder

DONEM PROJESI

ELEKTRONIK PAZARLAMA

PAZARLAMADA ULUSLARARASI BOYUTLAR

\

u www.twitter.com/iupazarlama

http://istanbulisletmepazarlama.com

http://istanbulisletmepazarlama.com 1 www.twitter.com/iupazarlama

yerini almistir. Bu gkreditasyon, I.U. isletme Fakiiltesi'nin Lisans, Yiiksek Lisans, Doktora prog-
ramlar ile birlikte Isletme Iktisadi Enstitlisi’niin M.Sc. Pazarlama Tezsiz Yiiksek Lisans Programini

Basvuru Kosullar

Programin Amaci:

Programin amaci, pazarlamanin temel ilkelerine,
stratejilerine ve tekniklerine ginimuz sektorel
kosullarina uyumlu olarak vakif; analitik dusun-
me, problem ¢cdézme ve karar verme yetenekleri ile
donanmis yonetici adaylarn yetistirmektir. Prog-
ram, pazarlama alaninda calisan profesyonellerin
bilgi ve becerilerini gelistirmeyi amagladigl gibi,
isletme ve isletme disi fakulte mezunlarinin, pa-
zarlama alaninda uzmanlasmalarina katkida bu-
lunmay1 amaclamaktadir.

Programin Siresi ve Yeri:

Program Uc¢ yariyilda tamamlanacak sekilde ve
toplam 30 kredi olarak dlizenlenmistir. Bir yariyil
14 haftadan olusur ve her ders 3 kredidir.

Program, istanbul Universitesi’nin Avcilar Kampii-
si'nde isletme Fakiiltesi Isletme iktisadi Enstiti-
si’'nde hafta i¢i (Pazartesi, Sal, Carsamba ve
Persembe glnleri olmak Uzere) 19:00-22:00 sa-
atleri arasinda (doneme gore degismekle birlikte
hibrit olarak) yapilir.

Programa Kabul:

Lisans diplomasina sahip adaylar, ilan edilmis
kontenjanlar dahilinde Enstitl tarafindan yapilan
giris sinavlar sonucunda programa yerlestirilirler.
Program dili Turkce olup, yabanci dil belgesi ve
ALES istenilmemektedir.
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